
     
ValoracionesY PeritacionesIndustrial

e Intelectual

TECNOLOGÍAS DE LA INFORMACIÓN: 
SOFTWARE LIBRE, ECOSISTEMAS
DIGITALES Y COMPUTER FORENSICS
Malcolm Bain, Manuel Martínez Ribas - Abogados - Socios fundadores. 

id law partners 

INFO

Paseo de Gracia, nº  81
E-08008 – Barcelona
tel +34 934 671 670
fax +34 934 871 853
www.brugueras.com 
www.id-lawpartners.com

Propiedad 

id law partners está especiali-
zada en el campo jurídico de 
las tecnologías de la sociedad 
de la información y la propie-
dad industrial e intelectual. 
¿Cómo nace la idea de crear 
una boutique legal en este ám-
bito?
[Manuel Martínez Ribas:] Mal-
colm y yo nos dedicamos a la 
docencia e investigación y  cola-
boramos en los aspectos legales 
de la sociedad de la información 
(comercio electrónico, protec-
ción de contenidos digitales, 
software libre). Como expertos 
independientes para la Comisión 
Europea, hemos supervisado  el 
estudio sobre la patentabilidad 
del software y participado en in-
vestigaciones pioneras en inteli-
gencia artifi cial, monitorización 
vía etiquetas de radiofrecuencia 
RFID y “ecosistemas” digitales 
de negocio. En 1999 creamos 
nuestro primer portal, legis-
TICs, que reconvertimos en id 
law partners, ahora integrado en 
BGM&A. 

¿Qué tipo de servicios ofrecéis 
y a qué perfi l de clientes van 
dirigidos?
[Malcolm Bain:] Además del 
asesoramiento proactivo para la 
protección jurídica de activos 
intangibles de nuestros clientes 
(software, páginas web, bases de 
datos, obras artísticas y literarias) 
y temas contractuales y admi-
nistrativos (protección de datos, 
facturación electrónica, conser-
vación de documentos), también 
asumimos la defensa en procedi-
mientos arbitrales o judiciales re-
lacionados con nuestra materia. 
Nuestros clientes son muy va-
riados: grandes multinacionales, 
universidades, la administración 
pública, start-ups, pequeños em-
presarios y los agentes relacio-
nados de forma tradicional con la 
propiedad intelectual (editoriales, 
discográfi cas, diseñadores). Nues-
tro objetivo es dar soluciones a 
nuevos proyectos, sean grandes 
o pequeños, frente a los nuevos 
retos y las lagunas legales que 
plantea el Derecho. 

¿Cuál es vuestro rasgo diferen-
cial? 
[MMR:] Nos diferenciamos por 
nuestro amplio conocimiento del 
entorno tecnológico, así como en 
el asesoramiento de proyectos de 
software libre (con el complejo 
estudio que la incompatibilidad 
de licencias requiere) y en las 
nuevas modalidades de explota-
ción de los intangibles. También 
destacamos en materia de prue-
ba electrónica y computación 
forense en procedimientos con-
tenciosos, así como en disputas 
sobre contenidos digitales (au-
diovisuales, multimedia, bases 
de datos) y la competencia des-
leal. En cuanto a la relación con 
el cliente, ofrecemos inmediatez, 
proximidad y un precio-calidad 
óptimos. 

En un terreno tan cambiante 
como son las nuevas tecnolo-
gías, ¿cuáles son las princi-
pales difi cultades con que os 
encontráis en el ejercicio de 
vuestra profesión? ¿Qué tipo 
de servicios son los más de-
mandados? 
[MB:] Quizás la mayor difi -
cultad es el ritmo acelerado de 
los cambios tecnológicos, que 
contrasta con la evolución del 
Derecho. Esto se traduce en un 
conocimiento generalmente tar-
dío de la tecnología por parte de 
policías, jueces… Ello difi culta 
la resolución ágil de los asuntos, 
prolongándolos cuando el tiem-
po suele ser un factor vital para 
el posicionamiento del negocio 
de nuestros clientes. 
Nuestros clientes nos solici-
tan estrategias para obtener las 

mejores medidas de protección 
de sus derechos y bienes intan-
gibles, que suele ser uno de los 
activos más valorados en sus 
empresas. También nos piden 
realizar las correspondientes 
auditorías de verifi cación de 
cumplimiento o due diligence, 
así como la defensa frente a los 
competidores desleales o para 
frenar las infracciones contra 
sus derechos.

¿Qué perspectivas de expan-
sión tiene id law partners? 
[MB y MMR:] Desde la recon-
versión de  legisTICs en id law 
partners, nuestros clientes nos 
vienen solicitando mayor ase-
soramiento en otras materias 
tangenciales relacionadas con la 
tecnología (cross-selling), bási-
camente por la confi anza deposi-
tada en nosotros. Debido a ello, 
y conservando nuestra distin-
ción en el mercado, nos hemos 
integrado en BGM&A (Brugue-
ras, García-Bragado, Molinero 
& Asociados), dado el prestigio, 
la experiencia y el know how de 
este despacho colectivo con más 
de un siglo de tradición. Esta 
reciente integración, junto con 
nuestra experiencia personal en 
despachos jurídicos internacio-
nales, nos permite consolidar 
el vínculo que también nece-
sitamos con otros despachos 
extranjeros especializados para 
cubrir todas las necesidades de 
nuestros clientes.

Malcom Bain Manuel Martínez Ribas


